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Konkurrenzdenken steigert Umsatz
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Fragestellung:

Die Studie informiert Uber die Auswirkungen ungleicher
Guterverteilung auf die Kaufentscheidung.

Zuzammenfagsung:

Es besteht die Annahme, dass weniger vermogende
Haushalte sich nach auien hin gerne als wohlhabend
prasentieren, demonstrativen Konsum ankurbeln und damit
den Neid auf reiche Mitmenschen unterdricken wollen. Eine
Studie der Rotterdam School of Management zeigt jedoch,
dass weniger bemittelte Familien durchaus mit inrem Besitz
zufrieden sind — wenngleich der Reiz, den Nachbarn zu
Ubertreffen und dadurch selber auf der sozialen Leiter
aufzusteigen, bleibt
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